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El momento es

AHORA

POR QUÉ HACERTE
MEDIADOR DE
SEGUROS

Un camino diferente

Aunque el sector asegurador pueda parecer un

completo desafío a nivel de empleabilidad no es

más que el primer paso para focalizar la

evolución de una carrera profesional implacable 

Ser corredor de seguros te facilitará el

aprendizaje de un nuevo sector, la mejora de tu

propio currículum personal y una formación a

nivel empresarial que te proporcionará una

nueva visión de negocio.

No hay nada que pueda detenerte si quieres dar

tu salto laboral en este momento. En nuestra

correduría, no hacemos excepciones y damos

las herramientas necesarias para tu garantía de

éxito. Todo el mundo se merece una

oportunidad.

Valoramos una completa diversidad de equipo

obteniendo así una gestión más variada y

completa de nuestro trabajo. 

Gracias a este giro personal podrás obtener un

gran número de ventajas, como por ejemplo;

conocer un ámbito empresarial tan necesario y

estable que podrá garantizarte un futuro a largo

plazo. Obtendrás también un aumento de tu

capacidad de objetivos con la que verás como

todas tus cualidades se verán reforzadas, y sobre

todo la ocasión de trabajar junto a un equipo

humano y profesional así como con un

adversario imprevisible que te motivará hacia tu

propia mejora como es el cliente. 

En el momento en el que apuestes por ser

mediador lo concebirás como una decisión

acertada y satisfactoria. 



En Baelo queremos ofrecerte todas las
posibilidades. Por eso buscamos que
deposites tu confianza en un equipo de
calidad, una oferta diversa y la optimización
de recursos al más bajo coste.
 
Nuestra correduría quiere que te sumes a una
empresa donde tendrás una completa
autonomía y libertad de acción.
Valoramos la comunicación entre nuestros
empleados y las campañas de acción. Todos
sumamos, por lo tanto cualquier propuesta
tendrá cabida y será considerada. 

Sin duda, uno de los puntos fuerte de trabajar
como mediador en Baelo será el gran apoyo
que recibirás por parte de nuestro
departamento de dirección comercial.
Aprendizaje, evolución y crecimiento, esos
son las bases para construir un equipo de
éxito.
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TRABAJAR DÍA  A  D ÍA  JUNTO A
GRANDES PROFESIONALES
DEL SECTOR

Departamentos

ESPECIALIZADOS

Contab i l idad

Admin is t rac ión

S in ies t ros

Comunicac ión  y  
Market ing

Atenc ión  a l  c l iente



Plan de desarrollo profesional
20%

Flexibilidad horaria
20%

Programa de formación inicial
20%

Una profesión gratificante
20%

Ingresos acumulables
20%

Elem
en

to 1

Elem
en

to 2

Elem
en

to 3

Elem
en

to 4

Elem
en

to 5

25 

20 

15 

10 

5 

0 

Somos tu

OPORTUNIDAD

Atención al cliente: se ocupará del filtrado

de llamadas y la descarga de información

inicial para que puedas enfocarte en tus

propias tareas.

Marketing: si quieres potenciar tu marca, tu

presencia en RRSS o mostrar proyectos

atractivos visualmente ellos te ayudarán a

conseguirlo.

Contabilidad y administración: todas las

gestiones externas, la contabilización de tus

pólizas e implantación de datos estará

organizado por este sector. 

Siniestros: cuando tu asegurado sufra

cualquier imprevisto, nuestro departamento

lo solucionará de una forma rápida y eficaz.

Otro de los conceptos que queremos dejar claro

para la iniciación en el mundo de la mediación

es que trabajar en ventas no es sinónimo de

inestabilidad. 

Baelo apuesta por un programa completo 

 donde contamos con todas las herramientas

para que cualquier colaborador pueda conseguir

los objetivos esperados. 

Nuestra meta es hacerte sentir seguro y

orgulloso por habernos elegido, y todo ello

viene de la mano de una estructura de trabajo

organizada y elaborada.

Mantendrás tu cartera de clientes, contarás con

asesoramiento y supervisión constante y además

disfrutarás del apoyo de distintos

departamentos especializados que harán tu

trabajo mucho más fácil:

Con Baelo disfrutarás de formación, apoyo y
supervisión comercial, el uso de las mejores
herramientas digitales así como el acceso a
departamentos de soporte como contabilidad,
administración y marketing que harán más sencillo
tu día a día
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Programa de
gestión comercial

Estrategia comercial
específica

Análisis e
investigación de

mercado

Visión empresarial
del negocio



DÓNDE Y  CON QUIÉN
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Nuestros  partners

San Sebastián

San Sebastián

Cádiz

Sevilla

Málaga

Córdoba

Granada

Sede central
C/ San Vicente de Paul 3
Local 7 41010 Sevilla

Plaza de Uncibay  8
29008 Málaga

Ubr. Puerta de Arcos
C/ Guadiana 11
11405 Jerez (Cádiz)

C/ Bodega 8
1º Izq, H3
14008 Córdoba

C/ Virgen Blanca 6
18004 Granada

Centro de Negocios G18
Paseo Galicia 18 Baj. Of 4
20015 Donostia- San
Sebastian (Guipuzkoa)



Déjanos  ser  
tu oportunidad

contacto@baelo.net

636146648

www.baelo.net

Ponte  en contacto  con
nosotros


